BESTELLSOFTWARE

SILVERX-SOFTWARE

Shop der

Seitdem die Silverlab Solutions Mitte letzten Jahres die
neue silverX-Software auf den Markt gebracht hat, konnten
schon iiber 350 Handler und Kooperationspartner fiir diese
Software gewonnen werden

1001 Produkte

o 2627

0014_Best of 0162_Best of |

Ihr Produkt: Leinwand 135x90 2cm  109,95€

Bgarbeitani > }

Abbrechen | » |

Eignung fiir Produkt

{Zum Warenkorb hinzufogen | » |

Zum Warenkorb > |

Mit einem groBformatigen Designer kénnen SilverX-Partner attraktive Bilderwelten visualisieren
und somit noch iiberzeugendere Verkaufsgesprache im Fachhandel fiihren

ar die silverX-Software von Silver-
W lab Solutions am Anfang nur zur

Ablésung des bestehenden Life-
style-Shops gedacht, konnte sie sich inzwi-
schen zu einem sehr attraktiven Instrument
zur Bestellung einer grofen Anzahl von Bild-
Produkten entwickeln.

Immer weniger User bestellen klassische
Bilder wie das 10x15, aber immer mehr
Menschen wollen mit ihren Bildern hoch-
wertige Lifestyle Produkte erstellen. Waren
es am Anfang nur Bilder auf Tassen,  T-
Shirts und Mousepads, sind es heute Bilder
als Puzzles, Bilder hinter und im Glas, Bilder
als attraktive Wandprodukte oder Bilder auf
Weihnachtskalender. Und die Anzahl dieser
Lifestyle-Produkte nimmt immer mehr zu,
die Moglichkeiten der Nutzung eigener Bil-
der fir schone Produkte zum Verschenken
oder flr den Eigenbedarf gewinnt immer
mehr Freunde.

Die Bestell-Software flr diese Produkte
muss diesen Anforderungen folgen. So auch
bei Silverlab Solutions. Kam es noch vor Jah-

34

ren nur darauf an, eine relativ groRe Anzahl
von Bildern in der Regel in einem Format
und in einer Oberflache schnell zu bestel-
len, erfordern die neuen Lifestyle-Produkte
eine ganz andere Herangehensweise. Nun
kommt es darauf an, die Produkte attraktiv
mit Bild und Text im Web darzustellen, nach
Méglichkeit auch Applikationen zu zeigen
und dann die Bestellung optimal den An-
forderungen der kaufenden
Produkte zu realisieren.
Weiterhin muss den neu-
en Entwicklungen der Hard-
ware entsprochen werden,
immer mehr User besitzen
zum Beispiel Mac-Compu-
ter, neue Bildschirmformate
kommen auf dem Markt.

Software-Varianten ihre Vorteile haben, sie
werden jetzt schnell durch Online-Varianten
ersetzt.

Die Software entspricht diesen Entwick-
lungen: Sie ist eine im Browser laufende
online Applikation und kann deshalb auch
von Windows-, Mac- oder Linux-Usern ge-
nutzt werden. Sie basiert auf einer modernen
Softwarearchitektur und ist bereits fiir solche
Systeme wie Windows 8 vorbereitet. Zusatz-
lich existieren kleine Installer fir Windows
und Mac, auf diese Weise kann die Software
wie ein App auch auf dem Desktop des Users
gespeichert werden und steht somit jedem
User sofort zum Start zur Verfligung.

Der eigene Shop

Die Software ermoglicht es, die Produk-
te sehr attraktiv zu visualisieren und die
vielfaltigen Moglichkeiten fur die Produkte
darzustellen; jeder Partner kann bei der gra-
fischen Darstellung auch selbst gestalterisch
tatig sein und so seinen eigenen Bestellshop
entwickeln. Konnte in der Fotobuchsoftware
nur das eigene Logo integriert werden, kann
sich nunmehr der Partner einen eigenen
Shop zusammenstellen.

‘Bestelien Sia hier profassionata Fotobiichar

Unscre Echt-Fotobacher werden auf

So sehr auch die offline

Hier Starten »

Attraktiver Mehrwert:
Jeder SilverX-Partner
kann auch einen eigenen
Bestellshop generieren

Classic Fotobucher

professioncliem Fotopopier gefertigt.
Es stehon voll editierbare Umschidge
als mard oder Softcover zur Auswahl.
(tar Windows XI" SP2, Vista, Win/)

Foto Kalender Hinweis
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Ihr Produkt: i3
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Bestellte Produkte:
Leinwand 135¢90 21 Stk.
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Die Anzahl der Foto-Lifestyle-Produkte nimmt immer noch zu. Diesem Trend griff Silverlab auf und
bietet mit der individualisierten Software ziigige und unkomplizierte Bestellmoglichkeiten

Somit wird das Frontend der Software
immer mehr zum Schaufenster der Produk-
te des Partners, egal ob die Produkte vor-
wiegend im Web verkauft werden oder die
Homepage auch als Darstellung fiir die Pro-
dukte des Kiosk-Systems dienen. Kiosk und
Online-Bestellshop wachsen somit zusam-
men und ergdnzen sich wechselseitig. Der
Kunde kann sich z. B. zu Hause die Produkte
in der silverX-Software ansehen und bestel-
len, oder am nachsten Tag zu seinem Foto-
héndler gehen um dort weitere Informatio-
nen einzuholen, oder aber auch die gleichen
Produkte am Kiosk-System des Handlers zu
bestellen. So wachsen online, offline und
spater mobil zu einem vielfaltigen Bestellsys-
tem zusammen.

Auch dem unterschiedlichen Nutzungs-
verhalten der User wird in der neuen sil-
verX Software entsprochen. Stammkunden
nutzen das Schnellbestellsystem der silverX
Software, denn sie kennen die Produkte ja
schon und fir Profifotografen und Schul-
fotografen gibt es ein Bestell-Tool, welches
ihnen ermoglicht, gleich ganze vorgefertigte
Ordner zu bestellen.

Auch an die unterschiedlichen Anfor-
derungen der Bestellung unterschiedlicher
Produktgruppen ist gedacht worden, derzeit
gibt es drei unterschiedliche Designer.

Den Bildprodukt-Designer fiir die Bestel-
lung einer in der Regel groBeren Anzahl an
Bildern, den Fotogeschenke-Designer ein-
schlieBlich einer attraktiven Darstellung der
Produkte und den GroRformat-Designer zur
attraktiven Bestellung von Wandprodukten
wie Canvas, Acrylbilder in verschiedenen
Ambienten. Weitere Designer zur Bestellung
von Fotobiicher, Fotokalender und GruRkar-

ten werden folgen.

Ein Vorteil der silverX-Software ist die
hohe Flexibilitdit der Vor-Ort-Produktion.
Es gibt folgende Varianten: Produktion der
Standardbilder an Minilabs oder &hnlichen
Systemen wie Dry Labs usw., Produktion
von Fotogeschenken tber entsprechendes
Equipment oder die Produktion von GroB-
formaten tber Plotter oder dhnliche Systeme
wie Durst-Maschinen.

Anbindung an Lahore

Partner, welche keine Eigenproduktion
haben, oder nur Teile des Sortimentes selbst
produzieren wollen, kénnen auf ein sehr gro-
Bes Sortiment an interessanten Produkten
zuriickgreifen. Derzeit ist folgende Vorge-
hensweise moglich: Die Wahl eines Haupt-
labors fiir die Standard-Bildprodukte. Derzeit
sind es Velatec und DPL, in Kiirze folgen Fuiji
und Allcop. Und die Wahl eines Paketes an
Spezialprodukten, derzeit sind die Produkte
der Hersteller Artido, Digital print und Con-
tento in der silverX-Software integriert.

Sollten die Handelspartner weitere Pro-
dukte wiinschen, wird man das schrittwei-
se realisieren, verspricht das Unternehmen.
Derzeit stehen aber bereits bei Beriicksichti-
gung aller Produkte der Fotobuch-Software
iber 2000 hochwertige Produkte zur Verfi-
gung.

Die Silverlab Solutions stellt auch weite-
re Innovationen in Aussicht, etwa die Soft-
waremodule im Interesse ihrer Partner weiter
zu entwickeln und insbesondere dem Foto-
fachhandel leistungsstarke Instrumente zum
Erreichen eines nachhaltigen Umsatzes in die
Hand zu geben. aho
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Luftgitarre aufgedruckt werden
oder Formate in
der GroRe

™ Luftgitarre. Echt schrag: Silverlab, Passau, 55x18,6 Zentimeter alternativ auf eine halb
bietet Fotos auf Kunststoffplatte der ganz be-  so groRe Kunststoffplatte in Form einer Uku-
sonderen Art. Fotos im Format 95x30 Zenti- lele aufgebracht werden.
meter konnen entweder auf eine 10 Millime- e L ———

ter starke Kunststoffplatte in Form einer R e T L




